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从“只保母牛”到“全链兜底”
一张保单如何托起确山肉牛产业

——平安产险驻马店中心支公司探索县域肉牛全产业链保险新模式走笔

保险让肉牛产业更“牛气”

全媒体记者 李小龙 刘琳

豫南初秋，确山县三里河街道的田
野里，玉米刚收完，牛棚里传来一阵阵低
沉的“哞哞”声。

全丰家庭农场的棚圈里，养殖户主
梁雪平正蹲在犊牛栏前，看着一头牛犊
啃食草料。几个月前，就是这个牛棚里
的一头犊牛突发疾病死亡——若是往
年，这笔损失只能自己咽下。这一次，从
报案到赔偿款到账只用了不到一天。

“过去犊牛夭折，是‘白养一年’；
架子牛没保险，等于‘裸奔’。现在大
牛和小牛都有保险兜底了，心里的石头
才算落了地。”梁雪平说这话时，身后
牛群安静吃草，仿佛什么都没有发生。
但在确山县肉牛产业里，这是一次不小
的突破。

一个产业的痛点
牛养大了，保障却断档了

确山县肉牛养殖规模大、群众参与
度高，是县域优势特色支柱产业之一。
一户人家养几头牛，是生计；一个乡镇连
片搞养殖，是产业。但长期以来，养殖户
心里都绷着一根弦：

省里政策性农险主要保障基础母
牛；犊牛体质弱、死亡率高，没有专属险
种；育肥牛有近一年生长期，几乎“无险
可保”。

这意味着牛一生中最脆弱的“出生
关”、最烧钱的“育肥关”，恰恰处于保障
之外。

“母牛怀胎小半年，犊牛落地才是开
始。一场病、一次意外，小牛没了，饲草、
人工、时间全搭进去。”一名畜牧人员说，
“不是农户不想扩栏，而是风险没人一起
扛。”

数据也冷冰冰：犊牛早期死亡率偏
高，育肥阶段投入大、价格波动敏感。
没有风险兜底，养殖户不敢补栏、不敢
扩群，产业规模化、标准化总差一口
气。

政企坐到一张桌前
把“风险防线”前移到牛圈

2026年，转机出现。
平安产险驻马店中心支公司主动下

沉一线调研、精准破题，把问卷送到养殖
场、把脚印留在乡间小路上。他们和确
山县人民政府、确山县农业农村部门反

复碰头：产业缺什么、财政能补什么、保
险怎么嵌入进去。

答案逐渐清晰——不能只保“能繁
母牛”这一截，要保“从生到出栏”全周
期。

同年，平安产险确山支公司与确山
县人民政府达成深度战略合作意向，由
该公司推出涵盖犊牛、育肥牛等不同生
长阶段的地方财政特色综合保险。

这是我市首个覆盖“犊牛繁育—保
育—育肥—出栏”全生长周期的政策性
专属产品：

——新生犊牛：纳入承保范围，覆盖
疫病、意外死亡等。

——育肥架子牛：补齐长期空窗期，
不再“裸奔”。

——县级财政补贴：大幅压低农户
自缴比例。

——风险关口前移：从“灾后理赔”
走向“全流程防赔结合”。

“过去是‘母牛有伞，牛崽淋雨’；现
在是繁育扩群、出生保育、育肥出栏，一
环不漏。”平安产险驻马店中心支公司相
关负责人介绍。

对确山而言，这张保单补上的不是
一项业务，而是补齐了产业链上缺失的
“金融底盘”。

一小时内定损，当晚赔款到账

今年春季，梁雪平的全丰家庭农场
率先投保。

她不是没犹豫过：“小牛保险，能真
赔吗，流程会不会拖半年？”

答案来得很快。投保观察期结束后
不久，一头犊牛因突发疾病出险。她拨
通了平安产险报案电话。

——15分钟内，查勘员协同农业专
家赶到牛场。

——依托“平安爱农宝”数字化平
台，影像核验、无纸化定损同步推进。

——现场完成死因鉴定、农户确认。
——1小时内，全流程闭环。
——5小时内，赔款直达账户。
没有厚厚的材料，没有来回跑腿，没

有“等通知”。
“过去犊牛死了自认倒霉，现在手机

上一点击专家就到，钱当晚就到账。”梁
雪平说，“这速度，比咱去镇上取快递还
利索。”

这样的“小时级响应”，不是个案作
秀，而是与产品配套的服务标准。

报案即响应、当日即查勘、资料即审

核、赔款即到账。
对养殖户来说，快，就是安全感。

保单陪伴产业走完全程

在平安产险驻马店中心支公司的逻
辑里，农险从来不是“出事赔钱”这么简
单。

他们把服务拆成三条线：
第一条线，承保端“看得准”。依

托数字化平台建立农户、牛只、棚圈档
案，避免“底数不清、标的模糊”，确
保财政补贴每一分钱都用在风险保障
上。

第二条线，理赔端“跑得赢”。摒弃
烦琐流程，实现查勘、定损、确认、支付全
流程线上化。牛不等、人不等、生产不
停。

第三条线，风险端“防得住”。常态
化联合农业农村部门开展防疫指导、防
灾提示、养殖培训，把保险从“事后补偿”
拉到“事前减损”。

“保险如果只做赔付，是兜底；如果
能帮农户少死一头牛、少亏一笔钱，才是
真服务。”平安产险确山支公司客户经理
说。

也正是这种“有速度、有温度、有力
度”的打法，让农户从“试试看”变成“主
动保”。

为什么是确山，为什么是现在

放在更大坐标里看，这张保单不只
是一个县级创新。

从全省看，肉牛产业正从“散养粗
放”走向“链式发展”。我市也在推动活
体抵押、青贮贷、育肥牛保险、价格“保
险+期货”等组合工具的应用。

从行业看，传统农险容易局限于“保
成本、保局部、保单一环节”。这次的探
索，是把保险嵌入产业链全环节：

——前端：犊牛敢生、敢留。
——中端：育肥敢投、敢养。
——后端：出栏有预期、扩规模有底

气。
金融不再只是“风险买单员”，而是

“产业合伙人”。
对平安产险驻马店中心支公司来

说，确山是前沿阵地，也是样本工程。这
一模式验证了一件事：

发展地方特色农业，需要“一县一
策、一产一险”的定制能力。

不是拿现成条款套进去，而是顺着

牛的生长周期，重新设计保障边界。

从一户农场，到一片产业信心

梁雪平不是唯一受益者。
随着试点推开，确山越来越多养殖

场把“牛群保单”列进年度账本。过去算
账，只算草料、疫苗、人工；现在算账，会
多算一行：风险成本被“熨平”了多少。

有养殖户说：“以前过年不敢多买牛
犊，怕开春一场病就全没了。现在敢多
进栏，因为知道背后有人接住。”

这句话，恰恰戳中了产业振兴的核
心——

不是给农民发钱，而是让农民敢于
对自己负责、敢于对市场负责。

平安产险驻马店中心支公司负责人
表示，肉牛专属险种的落地，是公司深耕
县域“三农”、服务地方特色产业的标志
性一步。

接下来，平安产险驻马店中心支公
司将持续做好三件事：

一是扩面。在确山县试点基础上，
稳步向周边肉牛养殖集中区域延伸，推
动肉牛养殖愿保尽保。

二是提质。完善“保险+防疫+农
技+理赔”一体化“服务包”，把风险减损
融入日常养殖。

三是延链。探索与活体融资、价格
保险、溯源协销等衔接，让保单不仅能
赔，还能增信、能帮卖、能助贷。

“我们想做的，不是一张静态保单，
而是一套陪伴产业长大的风险基础设
施。”该公司相关负责人说。

牛栏里的“金融回声”

记者再次走进全丰家庭农场，夕阳
斜照牛棚。

“牛虽不懂保险，但牛活得稳，咱日
子就过得稳。”梁雪平把新一批犊牛赶进
牛栏里，动作很从容。她手机里存着那
条赔款到账的短信，也存着“平安爱农
宝”里每头牛的电子档案。

确山县肉牛产业，正沿着这条“全链
兜底”的新路往前走：

政府统筹、保险托底、科技提速、农
户安心。

而在豫南这片土地上，金融应该有
的样子，大概就是这样——

不声张，但关键时刻一定在；不喧
哗，却把底气悄悄递到牛圈和农户手
里。

李小龙

金融工作的政治性、人民性，最
终要落到田间地头和农户心坎儿
上。针对确山县肉牛产业长期存在

的育肥牛保障空窗、新生犊牛死亡
风险自担等痛点，平安产险驻马店
中心支公司主动下沉调研、精准破
题，与确山县人民政府达成深度战
略合作意向，创新推出犊牛与育肥

牛一体化政策性特色保险，首次实
现从繁育扩群到育肥出栏的全链条
风险覆盖。依托“平安爱农宝”数字
化平台，推行报案即响应、当日即查
勘、赔款快到账的高效服务模式，让

农户“牛死不白养、出险不犯愁”。
这一探索，是金融保险机构扎根县
域、服务特色农业的生动实践，也为
乡村产业振兴提供了可复制的“确
山样本”。


